
Le baccalauréat professionnel  
COMMERCE  

 
• vous avez une bonne maîtrise de la langue française à l’oral 

comme à l’écrit,  
• vous êtes motivé-e pour les langues vivantes, 
• vous avez des compétences mathématiques pour élaborer 

des calculs commerciaux, gérer et organiser grâce à l’outil 
informatique, 

• Vous aimez travailler en équipe et vous avez le goût de l’é-
change 

• Vous avez entre 10 et 12 de moyenne en 3ème de collège, 
 
 

La FORMATION, en trois ans, vous prépare à animer et gérer un 
point de vente, organiser l’offre, participer aux opérations de pro-
motion, réaliser les approvisionnements et procéder au réassorti-
ment. Préparer les ventes, vendre, conseiller le client, contribuer 
à sa fidélisation, sont des actions que vous pratiquerez aussi pen-
dant les périodes de formation en entreprise. 
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Vous serez: 
- conseiller-e de vente, 
- vendeur-se spécialisé-e 
- adjoint-e de responsable de magasin, 
- employé-e de commerces spécialisés 
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MODALITES DE FORMATION 
Sous statut scolaire 
Capacité : 30 élèves 
Durée : 3 ans 
22 semaines de formation en entreprise 
externat, demi-pension 
bourse d’études possible 
section européenne anglais ou espagnol 

  

POURSUITES D’ETUDES : 
  

B.T.S. M.U.C. 
Management des Unités Commerciales 

B.T.S. N.R.C. 
Négociation Relation Clientèle 
  
  

Disciplines 

Horaires  
indicatifs en 2de 

  

Animer, gérer, vendre 14 h 

Prévention, sécurité, environ-

nement 1h 

Français -  Histoire/Géographie 5 h 

        Mathématiques 2,5 h 

        Anglais et espagnol 2 h + 2 h 

Education physique et sportive 2,5 h 

Arts Appliqués 1 h 

Section européenne  
( facultatif ) 

2 h 
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Lycée des métiers 
Gabriel Péri 
Toulouse 
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Le baccalauréat professionnel COMMERCE apporte les 
compétences nécessaires à exercer les activités d’approvisionne-
ment, de vente et de fidélisation de la clientèle, d’animation 
de la surface de vente et les opérations de gestion courantes. 
 
 
 
 
 
Une formation qui offre une large possibilité d’insertion profes-
sionnelle : employé(e) de commerce, assistant(e) de vente, 
conseiller(ère) de vente, vendeur ou vendeuse spécialisé(e), ad-
joint(e) au responsable de petites unités commerciales. 
 
 
 
 
 
 
Le Bac professionnel Commerce ouvre les perspectives 
de poursuite d’étude et de carrière dans le secteur : 
 - du commerce indépendant avec la reprise ou la création 
    d’entreprise. 
 - de la moyenne ou grande distribution. 

30 rue Gabriel PERI 
BP 11316 
31013  
Toulouse cedex 06 
05 62 73 77 10 
www.gabriel-peri.entmip.fr 


